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月間1000リード・100商談を実現する

有効商談を創出するウェビナー実務支援

ウェビナー企画・運用支援
ウェビナーの企画・共催マッチングから集客支援・商談化支援までウェビナープロセスの全てを外注
する一気通貫サービス。月間1000リード以上の集客実績をもとに、商談に繋がるBtoBリードを大量獲
得いたします。

有効リード

CPA3,000円以下
広告・アウトバウンドコールによる

集客支援

ウェビナー開催後の

インサイドセールス支援
成果実績

1000リード・100商談創出

webページを見る >
ビジネス成長に必須！BtoBマーケ
ティングの新戦略を学ぶ

4社共催ウェビナー

集客数 150人

シャコウ式 The Model型クイック
ウィン 1000リード100商談の極意

ハウスウェビナー

集客数 50人

2024年上半期を振り返る BtoBマーケ

17社の神事例・しくじり体験談

自社カンファレンス

集客数 750人

売上最大化のためのBtoB組織の

作り方と人材活用戦略

4社共催ウェビナー

集客数 80人

https://shakou-inc.co.jp/lp-webinar/
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活動実績

BtoBマーケティング・セールス領域で述べ10000人以上にBtoBマーケ・セールスの最前線に関して講演

17社登壇

自社カンファレンス

集客数

750人

2024年上半期を振り返る！本当にあった！BtoBマーケティング

BtoB企業17社の神事例としくじり体験談

28社登壇

自社カンファレンス

集客数

1100人

マーケティングの力で事業をグロースさせる圧倒的な成果事例を

自社の施策に落とし込む2日間



ウェビナー支援サービス内容
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月間1000人以上のリードを獲得するシャコウ式ウェビナーメソッドで貴社ウェビナー実務を代行

BtoB向けウェビナーの勝ちパターンを運用代行

月間ウェビナー回数5~7回、集客1000人以上を

集めるシャコウ社のウェビナーメソッドを元にした

ウェビナー支援サービス
企画から共催先マッチング・集客（広告/アウトバウンドコール）・動画配信実務、アーカイブ
まで一気通貫で御社のウェビナーを成功させるお手伝いをします。ウェビナー施策に興味はある
がリソースがない・初めてで不安といった方に特におすすめのサービスです。

Chapter 2 商談につながるウェビナー設計の8つのポイント
ウェビナーから商談につなげるには、テーマをはじめ、緻密な設計が必要です。ここでは、商談獲得のた

めのウェビナー設計のポイントを紹介します。

開催の目的を明確にする

2-1

ターゲット設計を行う

2-2

ウェビナーでの


目標を設定する

2-3

ターゲットの課題解決に


つながるテーマを設定する

2-4

1つのテーマに絞って


有益な情報を盛り込む

2-5

開催回数を重ねて


分析を行う

2-6

アーカイブ配信や


記事コンテンツ化を行う

2-7

インサイドセールスと連携


してフォロー体制を整える

2-8

Chapter 2 商談につながるウェビナー設計の8つのポイント
2-1 ---- 開催の目的を明確にする

ウェビナー開催の目的は、一般的に「 」「 」「 」の3つがあります。例え
ば認知拡大の場合は、参加者を「認知」の状態から「興味・関心」へとステップアップさせるのが目的で
す。


認知拡大 リード獲得 クロージング

まずは開催の目的を明確にすることで、ウェビナー参加者のターゲット設計やテーマ決定が可能になりま
す。

カスタマー

ファネル購入購入

比較・検討

興味・関心

認知

クロージングのためのウェビナー開催
「比較・検討」から「商談」につなげ、


購入へと到達させるのが目的

リード獲得のためのウェビナー開催
「興味・関心」から「比較・検討」の段階へ


移行させ、潜在顧客を顕在顧客化させるのが目的

認知拡大のためのウェビナー開催
参加者を「認知」から「興味・関心」の

段階へステップアップさせるのが目的

段
階
に
応
じ
て
適
切
な
テ
ー
マ
設
計
が
可
能



ウェビナーの効果
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ウェビナーは短期的なリード・商談獲得の即効性と認知拡大による資産性の両面の性質を持つ

初期は組み先が少ないため

1回のウェビナーでの獲得

リードも少ない

認知度・ハウスリードが

増えることで、組み先の

選択肢が増えるとともに

カンファレンスの主催や

招待されるようになる。

1-3ヶ月目（初期フェーズ）

ウェビナーに慣れていくフェーズ。自社と同程度の企業を

中心にまずはウェビナー実績を作っていく

4-6ヶ月目（拡大期）

リストが増えることで組み先の選択肢が増え、他社からも

共催依頼がかかる。リードを増やしていくタイミング

7-9ヶ月目（安定期）

自社でのカンファレンス主催や他社カンファレンスからの

登壇依頼など大きくリードを増やしながら商談の質も高める



ウェビナー支援サービス内容
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貴社ウェビナー部門として、円滑な運用となるようウェビナー全体をサポート

1.5ヶ月前 1ヶ月前 3週間前 当日



CONFIDENTICALウェビナー支援サービス内容
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貴社リード・商談につながる刺さるウェビナーコンテンツを設計

ウェビナーごとにターゲットに刺さる をご準備企画書 共催先と共有する を作成ウェビナー進行表



CONFIDENTICALウェビナー支援サービス内容（オプション）
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申し込み数・商談数を最大化するオプションもご用意

各種媒体での集客支援

（アウトバウンド/フォーム/広告運用）



ウェビナー支援サービス内容（オプション）
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5 - 20社などを集める貴社主催の大型カンファレンスの開催で1日300 - 1000リードを獲得

カンファレンス専用の特設LPを作成 1day or 2dayなどの で大きくリードを増やす長丁場のカンファレンス



株式会社シャコウに関して
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「BtoBの暗黙知をゼロ」にするをミッションに社内外でBtoBマーケ領域で精力的に活動

自己紹介

BtoBコンサルタント

（戦略設計/マーケティング）

太田 翔葵
Shoki Ota

経歴（現在）

株式会社シャコウ 代表取締役社長

株式会社White Lake 取締役

株式会社wacul（東証グロース） 研究パートナー

株式会社AdAI 顧問

エキサイト株式会社（東証スタンダード）顧問
（fangrowth事業部）



経歴概要

創業直後のスタートアップにてwebディレクターに従事。500
万PVクラスのメディアグロースに貢献。予算1億の事業責任者
として、シニア領域におけるBtoBtoC事業の立ち上げを行
う。2024年2月に株式会社シャコウ創業し、BPaaS Growth 
Companyとして中小企業からエンタープライズまで幅広く支
援。2023年4月にホワイトペーパーを起点とした、BtoB SaaS
の開発・運営を行う株式会社White Lakeを設立。上場企業の
パートナーや顧問などを多数兼任。

BtoB Marketing Consultant

顧問・研究パートナー企業 登壇活動

ウェビナーSaaS・コミュニティ

AIアナリスト

AIコール

上場企業含むBtoB領域の企業でパートナー・顧問を兼任。講演実績も多数。
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Mission

C r e a t i v e

S t u d i o

クリエイティブ

マ ー ケ テ ィ ン グ
M a r k e t i n g  


S t u d i o

セ ー ル ス
S a l e s


S t u d i o

戦 略
S t r a t e g y


S t u d i o
実行ある戦略で

The Modelに基づいたマーケティングからセールス

理論を遂行し、BtoB事業をグロースする

BPaaS Growth Company
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1年間で月間1000リード・100商談を生み出すシャコウ式メソッドで体系的にご支援可能

シャコウ社の支援領域
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フィールドセールスリード獲得施策（BtoBマーケティング）・SDR インサイドセールス

リード・商談獲得施策（インテント営業）・BDR

BtoB

マーケティング


セールス

全体戦略設計

全体戦略設計

アポイント

獲得 受注

The Model型におけるマーケティング・インサイドセールス・フィールドセールス領域を網羅

SEO（コンテンツマーケティング）

リスティング広告（G/Y/MS）

ディスプレイ広告（FB・Gなど）
サイト・LPなど

リード獲得地点

となるページの


制作
ホワイトペーパー制作

ウェビナー支援

マーケティングチーム主体のPULL型施策

マーケティング部署領域 インサイドセールス部署領域 フィールドセールス部署領域

SDRセールスチーム主体の

アポイント獲得

フィールドセールス

チームの対応領域

ウォームコール（架電）

メール

SFA/商談管理

ハイパフォーマー分析

ロールプレイング

営業資料改善

インテントデータを元にしたアウトバウンドコール

インテントデータを元にした企業・人物ABMアプローチ

BDRセールスチーム主体のPush型施策

シャコウ社の支援領域

© ︎2024 shakou inc. All Right Reserved



体制・メンバー

BtoBコンサルティング部門

（戦略設計/分析）

太田 翔葵
Shoki Ota

創業直後のスタートアップにてwebディレクターに従事。
500万PVクラスのメディアグロースに貢献。予算1億の事
業責任者として、BtoBtoC事業の立ち上げを行う。2024
年2月に株式会社シャコウ創業し、

。2023年4月にBtoB SaaSの開発・
運営を行う株式会社White Lakeを設立。

BtoBに特化した伴走型
マーケティングカンパニーとして中小企業からエンタープ
ライズまで幅広く支援

Consulting

BtoBマーケティング部門

（マーケ実務運用/制作）

木戸 堅斗
Kento Kido

スタートアップにて、SEOディレクターとして月商1000
万円規模のメディアへグロース。太田と共に、BtoBtoC事
業の立ち上げを行う。その後、広告代理店にて、主にD2C
事業を展開する企業を支援。
を持つ。

を超える。

月間数千万円の広告運用経験
過去BtoB企業へのコンテンツ納品（SEO・ホワ

イトペーパー）は、1000本

Marketing

BtoBクリエイティブ部門

（デザイン/UIUX）

小関 優人
Yuto Koseki

リクルートやスタートアップで複数の新規事業開発に従
事。株式会社LITALICOでプラットフォームビジネスの立
ち上げに参画。その後

（Chief eXperience Officer）として参画し、プロダ
クト全体の体験・クリエイティブを統括した。2024年に
Nui株式会社を設立し、伴走型デザインサービスを提供す
ると同時に、クリエイティブ部門長も務める。

BtoBスタートアップのsoucoに
CXO

Creative

BtoBセールス部門

（インサイドセールス）

山下 裕貴
Yuki Yamashita

2020年に を経
験。累計6年間で、中小企業から東証プライム

を経験。上場SaaS企業の30名以上の大規模なインサ
イドセールス組織の構築や、新設法人のBDR部門立上げ等
を経験。2023年よりWhiteLakeに参画し、インサイド
セールスMGの業務を担当。

営業代行会社を創業し2021年に事業譲渡
上場企業を

含め100社以上のインサイドセールス(BDR/SDR含む）の
支援

Sales

セールス顧問

福山 敦士
Atsushi Fukuyama

新卒でサイバーエージェントに入社。27歳で独立し、
レーザービーム代表取締役に就任。28歳で東証一部上場
企業の株式会社ショーケースに事業・株式をそれぞれ譲
渡。2020年、DORIRU（旧ギグセールス）をM&A、代表
取締役に就任。3年で売上15倍、従業員数200名の採用を
実現後、ソニーの関連会社へ株式譲渡。2023年、香川オ
リーブガイナーズ球団をM&A、代表取締役社長に就任。

Sales

顧問・研究パートナー企業 BtoB領域での登壇活動



社内体制・部門

Strategy Studio
BtoB

BtoBマーケティングの王道ロジッ
クに当てはめ、貴社サービスの強
みを活かした「 」の
創出を行う。 を行
うことで貴社の進むべき道を明ら
かにする。

勝ちパターン
正しい戦略設計

Marketing Studio
BtoB

正しい戦略設計を忠実に実行する
ことで、最速で結果を出すことに
コミットする。SEOや広告などの

と
で、貴社の事業グロース

に貢献する。

マーケティングオペレーション
高速PDCA

Creative Studio
BtoB

企業の意志決定をするのは、人と
いう思想のもと、顧客担当者の

で貴社の
事業価値を正しく届ける。

ロジックとクリエイティブの調和
で貴社の強みを最大化します。

心
を動かすクリエイティブ

Sales Studio
BtoB

マーケティングで獲得したリード
に対するアポ獲得（ ）・アウ
トバウンドでのアポ獲得（ ）
の両面から貴社事業グロースに欠
かせないセールス業務を代行。

SDR
BDR

コンサル・マーケ・クリエイティブ・セールスの4部門で構成
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他社との違い

コンサルティング会社 マーケティング支援会社 制作・デザイン会社

◎ ◯ △ △

◎ ◎ △ ×

◎ △ ◎ ◯

◯ × × ◎

制作・デザイン会社

△

×

×

×

BtoBに対する理解

戦略設計能力

BtoBマーケ実行能力

BtoBセールス実行能力

支援会社

◎

×

×

◯

営業代行会社

◯ △ △ ◎クリエイティブ力 ×

© ︎2023 shakou inc. All Right Reserved



ホワイトペーパー制作支援

© ︎2024 shakou inc. All Right Reserved

無料で資料を請求する

https://shakou-inc.co.jp/whitepaper-create/


ウェビナー支援サービス紹介資料
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月間1000リード・100商談を実現する

有効商談を創出するウェビナー実務支援

ウェビナー企画・運用支援
ウェビナーの企画・共催マッチングから集客支援・商談化支援までウェビナープロセスの全てを外注
する一気通貫サービス。月間1000リード以上の集客実績をもとに、商談に繋がるBtoBリードを大量獲
得いたします。

有効リード

CPA3,000円以下
広告・アウトバウンドコールによる

集客支援

ウェビナー開催後の

インサイドセールス支援
成果実績

1000リード・100商談創出

webページを見る >
ビジネス成長に必須！BtoBマーケ
ティングの新戦略を学ぶ

4社共催ウェビナー

集客数 150人

シャコウ式 The Model型クイック
ウィン 1000リード100商談の極意

ハウスウェビナー

集客数 50人

2024年上半期を振り返る BtoBマーケ

17社の神事例・しくじり体験談

自社カンファレンス

集客数 750人

売上最大化のためのBtoB組織の

作り方と人材活用戦略

4社共催ウェビナー

集客数 80人

https://shakou-inc.co.jp/lp-webinar/


90秒ホワイトペーパー（ホワイトペーパーマーケ × インサイドセールス）

まずは無料シミュレーション
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https://shakou-inc.co.jp/lp-whitepaper/


定額制インサイドセールス支援
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無料で資料を請求する

https://shakou-inc.co.jp/


サブスク型BtoBコンテンツマーケティング（SEO × ホワイトペーパー × ウェビナー）
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BtoBコンテンツマーケ総合パッケージ

コンテンツリージェネ

コンテンツを起点としたリードジェネレーション型BPaaS
SEO・ホワイトペーパー・ウェビナーを丸っとおまかせ！

まずは無料シミュレーション

https://shakou-inc.co.jp/lp-leadgen/


月額5万円からのBtoB事業ライトコンサルティング
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無料お試し会に申し込む

https://shakou-inc.co.jp/lp-cmo/


ご不明点・ご要望等あればお気軽にお申し付けください

まずは無料で相談する
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https://shakou-inc.co.jp/

